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.. Das vergessene sechste P im Marketing-Mix

Ihre Trainer

lhnen kommen die Synergien
dieses ungewdhnlichen Trainer-
Duos zugute. Sie profitieren
von der Expertise einer Sprach-,
Sprech- und Stimmtrainerin
kombiniert mit dem Know-how
und Branchen-Insider-Wissen
eines Marketing-Trainers aus
der Pharma-Industrie.

Dipl. Padagogin Dr. rer.
med. Reni Berg ist eine
gefragte Sprach-, Sprech- und
Stimmtrainerin im deutschen
Sprachraum. Sie trainiert sowohl
Fuhrungskréfte aus Politik und
Wirtschaft als auch Sprecher
von Funk und Fernsehen (ARD
und ZDF). Kunden profitieren
von ihrem Hintergrund als Lin-
guistin, Kommunikations-Psy-
chologin sowie als Diplom- und
Theater-Padagogin, NLP-Traine-
rin und systemische Beraterin.
Frau Dr. Berg war wissenschaft-
liche Mitarbeiterin der Universi-
tatsklinik Frankfurt, wo sie heute
als Dozentin fur Kommunikation
tétig ist. Im Training und Coa-
ching sind ihre Schwerpunkte
Stimmwirkung, Stimmrollenver-
halten, Sprache und Korper-
sprache.

Dr. med. Gunter Umbach
von Healthcare Marketing

Dr. Umbach & Partner ist Fach-
arzt, Business-Buch-Autor und
Ex-Marketing-Manager.

Er arbeitet als Trainer und Be-
rater flir Fach- und Filhrungs-
kréfte européischer Healthcare-
Firmen. Sie profitieren von sei-
ner zwolfjahrigen Berufspraxis
in Medizin und Marketing der
Pharma-Industrie, wo er die
Vermarktung einer groBen Herz-
Kreislauf-Marke steuerte. Herr
Dr. Umbach ist Dozent der Uni-
versitat Duisburg-Essen sowie
Mitglied der German Speakers
Association und der amerika-
nischen Professional Expert
Groups Business Coaching and
Consultants. Mehr auf

www.umbachpartner.com

Ist das Seminar fur mich geeignet?

Ja, wenn Sie als Produkt-Manager, Mar-
keting-Manager oder Key-Account-Mana-
ger im Healthcare-Bereich, insbesondere
in der Pharma-Industrie, arbeiten und
lhr  Produkt wirksamer vermarkten
mdochten.

Warum dieses Seminar?

Neben den bekannten 5 ,P”s im Marke-
ting-Mix (Place, Product, Package, Price,
Promotion) gibt es ein weiteres, das hau-
fig Ubersehen wird: ,P” fur Personality
(naturlich kénnte man es auch unter
,Promotion” einordnen). Dieses Seminar
zeigt lhnen, wie Sie die Wirkung Ihrer
Person gezielt einsetzen und als Wett-
bewerbsvorteil nutzen kdnnen. Konkret
erfahren Sie, wie Sie Ihr personliches
Potenzial durch effektiveres Auftreten
besser ausschépfen kénnen. Nach dem
Seminar werden lhre Wortwahl, Ihre
Sprach-, Sprech- und Stimm-Muster so-
wie lhre Kérpersprache wirkungsvoller
sein.

Was ist mein Nutzen?

- Sie werden einfach Uberzeugender

- Sie gewinnen und binden Kunden
leichter

- Sie stérken lhre Marktposition

Teilnehmerzahl

Um einen intensiven Austausch mit Re-
ferenten und Teilnehmern zu gewéhr-
leisten, ist das Seminar auf 15 Teilnehmer
begrenzt.

Unser Service fur Sie

Im Vorfeld kdnnen Sie spezielle Fragen
an die Referenten richten, die dann
im Seminar besprochen werden. Bitte
senden Sie Ihr E-Mail an
umbach@umbachpartner.com

Tagungsnummer

07-77

17. Oktober 2007, 10.00 — 17.00 Uhr

Ort

Mévenpick Hotel Frankfurt City
Den Haager Stralle 5

60327 Frankfurt am Main
Telefon 069 /7 8807 50
Telefax 069 /7 88 07 58 88

€ 659,00 (zzgl. ges. MwSt.) einschlieR3-
lich Tagungsunterlagen, Arbeitsessen
und Kaffeepausen, zahlbar nach Rech-
nungserhalt.

Frihbucher

Bei Anmeldungen, die bis zum 17.
September 2007 eingehen, reduziert
sich die Gebihr um ca. 10% auf
€ 593,00 (zzgl. ges. MwsSt.)

§W= Stornierungsbedingungen
= /.= Seminarvorbereitung und -organi-
sation sind arbeits- und kostenin-
tensiv. Bitte haben Sie Verstandnis, wenn wir
bei lhren Absagen Bearbeitungsgebiihren
berechnen missen: bis zwei Wochen vor
Seminarbeginn berechnen wir € 55,00, bis
eine Woche vor Seminarbeginn berechnen
wir die halbe Seminargebiihr, spatere Absa-
gen berechnen wir mit der vollen Seminarge-
buhr (jeweils zzgl. ges. MwSt.), wenn nicht
ein Ersatzteilnehmer benannt wird. Im Falle
einer Stornierung durch den Veranstalter
werden bereits gezahlte Gebuhren in voller
Hohe zuriickerstattet.

Zimmerreservierung

Fur Teilnehmer dieses Seminars steht im
Mévenpick Hotel Frankfurt City ein be-
grenztes Zimmerkontingent zu Sonderkon-
ditionen in Héhe von € 99,00 inkl. Friihstiick
bis 4 Wochen vor Veranstaltungsbeginn zur
Verfigung. Nehmen Sie die Reservierung
bitte direkt im Hotel unter Hinweis auf die
Veranstaltung vor.

Anmeldungen und Auskiinfte
Colloquium Pharmaceuticum GmbH

Telefon 069 /2556 12 63
Telefax 069 /2556 12 52
E-Mail info@coll-pharm.de

Homepage www.coll-pharm.de

Mobiltelefon-Service

Am Tag der Veranstaltung nehmen wir gerne
unter der Nummer 01 72 / 6 51 73 76 Nach-
richten flr Sie entgegen.
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Einleitung

- Erwartungen

- Stérken lhres personlichen
Wirkprofils:
Was wirkt warum und wie?

Die Kraft der Worte einspannen

- Setzen Sie Worte als Anker:
Beeinflussen Sie den Film im Kopf
des anderen in lhrem Sinn!

- Vermeiden Sie Kontaktkiller!

- Welche negativen Worte kénnen
Sie durch positive ersetzen?

- Werden Sie einpragsamer durch
die Wahl von Gegenwart, Aktiv
und Verben!

Ihre Prasentationen

- Wie kdnnen Sie das Internet fur
lhre Vorbereitung nutzen?

- Wie steigern Sie die Uberzeugungs-
kraft Ihrer Prasentationen?

- Welche rhetorischen Optionen
bauen Spannung auf?

- Wabrimida: Stellen Sie den Vorteil
fir den anderen heraus!

- Kennen Sie das Markenvokabular
far Ihr Produkt?

Ihre Stimme

- Nutzen Sie die Macht der Stimme,
um zu gewinnen, zu begeistern und
zu Uberzeugen!

- Stimm-Muster, die Vertrauen
schaffen!

- So sprechen Sie klarer und
eindrucksvoller!

- So kénnen Sie im Kundenkontakt
das ,Denken-Sprechen-Hinhéren”
einsetzen!

Kunden gewinnen und binden

- Treten Sie mit Ihren Kunden in
positiven Kontakt!

- Machen Sie Ihr Gegenuber fir
Botschaften empfénglich!

- Holen Sie sich Aufmerksamkeit
durch kleine Zeichen der Kérper-
sprache!

- Treten Sie durch Mimik und Gestik
Uiberzeugend auf!

- Wie erreichen sie mehr Akzeptanz
und Resonanz?

- So erfahren Sie mehr Uber
den Anderen: Kostenlose
Marktforschung!

- Wie Sie rationale und emotionale
Aspekte im Gespréach leicht kombi-
nieren kénnen!

Abschlussdiskussion

(Programmanderungen/Ergénzungen

vorbehalten)
EEEE



Bitte beachten Sie unsere Programmvorschau:

B Optimierte Darstellung wissenschaft-
licher Ergebnisse bei Meinungsbildnern,
Arzten und Patienten:

Wie ich Spannungen zwischen Medizin und
Marketing in meinem Unternehmen I6se und
dabei Synergien nutze

19. Juni 2007, Frankfurt am Main

B Secretary Summer School 2007
- Aktuelles Branchenwissen fir Assistentinnen/
Assistenten & Sekretarinnen/Sekretére in der
Pharmaindustrie
23. August 2007, Wiesbaden

B Pharma-Convention 2007
Das deutsche Gesundheitswesen
im Wandel
5. — 6. September 2007, Berlin

Bitte hier abschneiden!

@qu{mwﬁm

B Patienten als Zielgruppe im

Pharma-Business

- Wie nutze ich als Produkt-Manager aktuelle
Trends aus dem Direct-to-Consumer-Marketing
bei verschreibungspflichtigen Arzneimittel?

18. September 2007, KoIn

Praktische Umsetzung des FSA-Kodex
im Pharmaunternehmen
17. Oktober 2007, Berlin

Intensiv-Seminar:

Erfolgreiche Zusammenarbeit

- Wie Sie andere Abteilungen fir lhre
Projekte gewinnen

24. Oktober 2007, Frankfurt am Main

Seminaranmeldung

Ruckantwort per Fax an:

0 69 / 25 56-12 52

[J Bitte nehmen Sie mich in den Prospekt-
verteiler von Colloquium Pharmaceuticum
auf und senden Sie mir gezielt Seminar-
informationen zu folgenden Themen-
kreisen:

Seminar

Arzneimittelrechtliche Themen
Arzneimitteltiberwachung

Ausland
Biotechnologie

Seminarnummer

Forschung und Entwicklung
Gesundheitspolitik und

Titel, Name, Vorname

Unternehmensentwicklung
Herstellung

Firma

Klinische Forschung
Managementberatung
Medizinprodukte

Abteilung

Personlichkeitstraining fir Frauen
Presse- und Offentlichkeitsarbeit

Position

Qualitatssicherung
Tierarzneimittelrecht

StraRe, Nr.

UAW’s, Pharmakovigilanz
Werbung und Marketing
Zulassung und Nachzulassung

PLZ, Ort

Oooodooooooo oooogo

Seminare fur Assistenten und
Sekretariatsmitarbeiter der

Telefon

pharmazeutischen Industrie

[J Bitte streichen Sie mich aus dem

Telefax

Verteiler von Colloquium Pharmaceuticum
[ Bitte senden Sie mir den monatlichen

E-Mail

Newsletter per E-Mail

Ruckantwort per Post an: Colloquium Pharmaceuticum GmbH, Mainzer Landstrale 55, 60329 Frankfurt/ Main.
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