
■ Wie Sie im Pharma-Marketing glänzen können!

Das vergessene sechste P 
im Marketing-Mix

17. Oktober 2007
Frankfurt am Main

Referenten

Dr. rer. med. Reni Berg
Dr. Berg & Partner,
Dieburg

Dr. med. Günter Umbach
Healthcare Marketing
Dr. Umbach & Partner,
Bonn
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Ist das Seminar für mich geeignet?
Ja, wenn Sie als Produkt-Manager, Mar-
keting-Manager oder Key-Account-Mana-
ger im Healthcare-Bereich, insbesondere 
in der Pharma-Industrie, arbeiten und 
Ihr Produkt wirksamer vermarkten 
möchten.

Warum dieses Seminar?
Neben den bekannten 5 „P”s im Marke-
ting-Mix (Place, Product, Package, Price, 
Promotion) gibt es ein weiteres, das häu-
fig übersehen wird: „P” für Personality 
(natürlich könnte man es auch unter 
„Promotion” einordnen). Dieses Seminar 
zeigt Ihnen, wie Sie die Wirkung Ihrer 
Person gezielt einsetzen und als Wett-
bewerbsvorteil nutzen können. Konkret 
erfahren Sie, wie Sie Ihr persönliches 
Potenzial durch effektiveres Auftreten 
besser ausschöpfen können. Nach dem 
Seminar werden Ihre Wortwahl, Ihre 
Sprach-, Sprech- und Stimm-Muster so-
wie Ihre Körpersprache wirkungsvoller 
sein.

Was ist mein Nutzen?
- Sie werden einfach überzeugender
- Sie gewinnen und binden Kunden 
 leichter
- Sie stärken Ihre Marktposition

Teilnehmerzahl
Um einen intensiven Austausch mit Re-
ferenten und Teilnehmern zu gewähr-
leisten, ist das Seminar auf 15 Teilnehmer 
begrenzt.

Unser Service für Sie
Im Vorfeld können Sie spezielle Fragen 
an die Referenten richten, die dann 
im Seminar besprochen werden. Bitte 
senden Sie Ihr E-Mail an 
umbach@umbachpartner.com

Tagungsnummer
07-77

Termin
17. Oktober 2007, 10.00 – 17.00 Uhr

Stornierungsbedingungen
Seminarvorbereitung und -organi-
sation sind arbeits- und kostenin-

tensiv. Bitte haben Sie Verständnis, wenn wir 
bei Ihren Absagen Bearbeitungsgebühren 
berechnen müssen: bis zwei Wochen vor 
Seminarbeginn berechnen wir € 55,00, bis 
eine Woche vor Seminarbeginn berechnen 
wir die halbe Seminargebühr, spätere Absa-
gen berechnen wir mit der vollen Seminarge-
bühr (jeweils zzgl. ges. MwSt.), wenn nicht 
ein Ersatzteilnehmer benannt wird. Im Falle 
einer Stornierung durch den Veranstalter 
werden bereits gezahlte Gebühren in voller 
Höhe zurückerstattet.

Zimmerreservierung
Für Teilnehmer dieses Seminars steht im 
Mövenpick Hotel Frankfurt City ein be-
grenztes Zimmerkontingent zu Sonderkon-
ditionen in Höhe von € 99,00 inkl. Frühstück 
bis 4 Wochen vor Veranstaltungsbeginn zur 
Verfügung. Nehmen Sie die Reservierung 
bitte direkt im Hotel unter Hinweis auf die 
Veranstaltung vor.

Anmeldungen und Auskünfte
Colloquium Pharmaceuticum GmbH
Telefon 0 69 / 25 56 12 63
Telefax 0 69 / 25 56 12 52
E-Mail info@coll-pharm.de
Homepage www.coll-pharm.de

Mobiltelefon-Service
Am Tag der Veranstaltung nehmen wir gerne 
unter der Nummer 01 72 / 6 51 73 76 Nach-
richten für Sie entgegen.

Ihre Trainer

Ihnen kommen die Synergien 
dieses ungewöhnlichen Trainer-
Duos zugute. Sie profitieren 
von der Expertise einer Sprach-, 
Sprech- und Stimmtrainerin 
kombiniert mit dem Know-how 
und Branchen-Insider-Wissen 
eines Marketing-Trainers aus 
der Pharma-Industrie.

Dipl. Pädagogin Dr. rer. 
med. Reni Berg ist eine 
gefragte Sprach-, Sprech- und 
Stimmtrainerin im deutschen 
Sprachraum. Sie trainiert sowohl 
Führungskräfte aus Politik und 
Wirtschaft als auch Sprecher 
von Funk und Fernsehen (ARD 
und ZDF). Kunden profitieren 
von ihrem Hintergrund als Lin-
guistin, Kommunikations-Psy-
chologin sowie als Diplom- und 
Theater-Pädagogin, NLP-Traine-
rin und systemische Beraterin. 
Frau Dr. Berg war wissenschaft-
liche Mitarbeiterin der Universi-
tätsklinik Frankfurt, wo sie heute 
als Dozentin für Kommunikation 
tätig ist. Im Training und Coa-
ching sind ihre Schwerpunkte 
Stimmwirkung, Stimmrollenver-
halten, Sprache und Körper-
sprache.

Dr. med. Günter Umbach 
von Healthcare Marketing 
Dr. Umbach & Partner ist Fach-
arzt, Business-Buch-Autor und 
Ex-Marketing-Manager.
Er arbeitet als Trainer und Be-
rater für Fach- und Führungs-
kräfte europäischer Healthcare-
Firmen. Sie profitieren von sei-
ner zwölfjährigen Berufspraxis 
in Medizin und Marketing der 
Pharma-Industrie, wo er die 
Vermarktung einer großen Herz-
Kreislauf-Marke steuerte. Herr 
Dr. Umbach ist Dozent der Uni-
versität Duisburg-Essen sowie 
Mitglied der German Speakers 
Association und der amerika-
nischen Professional Expert 
Groups Business Coaching and 
Consultants. Mehr auf 
www.umbachpartner.com

Das vergessene sechste P im Marketing-Mix

Ort
Mövenpick Hotel Frankfurt City
Den Haager Straße 5
60327 Frankfurt am Main
Telefon 0 69 / 7 88 07 50
Telefax 0 69 / 7 88 07 58 88

Gebühr
€ 659,00 (zzgl. ges. MwSt.) einschließ-
lich Tagungsunterlagen, Arbeitsessen 
und Kaffeepausen, zahlbar nach Rech-
nungserhalt.

Frühbucher
Bei Anmeldungen, die bis zum 17. 
September 2007 eingehen, reduziert 
sich die Gebühr um ca. 10 % auf 
€ 593,00 (zzgl. ges. MwSt.)
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Einleitung

- Erwartungen 
- Stärken Ihres persönlichen 
 Wirkprofils:
 Was wirkt warum und wie?

Die Kraft der Worte einspannen

- Setzen Sie Worte als Anker: 
 Beeinflussen Sie den Film im Kopf 
 des anderen in Ihrem Sinn!
- Vermeiden Sie Kontaktkiller!
- Welche negativen Worte können 
 Sie durch positive ersetzen?
- Werden Sie einprägsamer durch 
 die Wahl von Gegenwart, Aktiv 
 und Verben!

Ihre Präsentationen

- Wie können Sie das Internet für 
 Ihre Vorbereitung nutzen?
- Wie steigern Sie die Überzeugungs-
 kraft Ihrer Präsentationen?
- Welche rhetorischen Optionen 
 bauen Spannung auf?
- Wabrimida: Stellen Sie den Vorteil 
 für den anderen heraus!
- Kennen Sie das Markenvokabular 
 für Ihr Produkt?

Ihre Stimme

- Nutzen Sie die Macht der Stimme, 
 um zu gewinnen, zu begeistern und 
 zu überzeugen!
- Stimm-Muster, die Vertrauen 
 schaffen!
- So sprechen Sie klarer und 
 eindrucksvoller!
- So können Sie im Kundenkontakt 
 das „Denken-Sprechen-Hinhören” 
 einsetzen!

Kunden gewinnen und binden

- Treten Sie mit Ihren Kunden in 
 positiven Kontakt!
- Machen Sie Ihr Gegenüber für 
 Botschaften empfänglich!
- Holen Sie sich Aufmerksamkeit 
 durch kleine Zeichen der Körper-
 sprache!
- Treten Sie durch Mimik und Gestik 
 überzeugend auf!
- Wie erreichen sie mehr Akzeptanz 
 und Resonanz?
- So erfahren Sie mehr über 
 den Anderen: Kostenlose 
 Marktforschung!
- Wie Sie rationale und emotionale 
 Aspekte im Gespräch leicht kombi-
 nieren können!

Abschlussdiskussion

(Programmänderungen/Ergänzungen 
vorbehalten)

Das Programm
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Seminaranmeldung

Bitte beachten Sie unsere Programmvorschau:

 Bitte nehmen Sie mich in den Prospekt-
 verteiler von Colloquium Pharmaceuticum 
 auf und senden Sie mir gezielt Seminar-
 informationen zu folgenden Themen-
 kreisen:

  Arzneimittelrechtliche Themen 
  Arzneimittelüberwachung 
  Ausland
  Biotechnologie
  Forschung und Entwicklung 
  Gesundheitspolitik und 
  Unternehmensentwicklung 
  Herstellung
  Klinische Forschung
  Managementberatung
  Medizinprodukte 
  Persönlichkeitstraining für Frauen
  Presse- und Öffentlichkeitsarbeit
  Qualitätssicherung
  Tierarzneimittelrecht
  UAW ś, Pharmakovigilanz
  Werbung und Marketing
  Zulassung und Nachzulassung
  Seminare für Assistenten und 
  Sekretariatsmitarbeiter der 
  pharmazeutischen Industrie

 Bitte streichen Sie mich aus dem 
 Verteiler von Colloquium Pharmaceuticum

 Bitte senden Sie mir den monatlichen 
 Newsletter per E-Mail

Seminar

Seminarnummer

Titel, Name, Vorname

Firma

Abteilung

Position

Straße, Nr.

PLZ, Ort

Telefon

Telefax

E-Mail

Rückantwort per Fax an:

0 69 / 25 56-12 52

■ Optimierte Darstellung wissenschaft-
 licher Ergebnisse bei Meinungsbildnern, 
 Ärzten und Patienten: 
 Wie ich Spannungen zwischen Medizin und 
 Marketing in meinem Unternehmen löse und 
 dabei Synergien nutze
 19. Juni 2007, Frankfurt am Main

■ Secretary Summer School 2007
 - Aktuelles Branchenwissen für Assistentinnen/
  Assistenten & Sekretärinnen/Sekretäre in der 
  Pharmaindustrie
 23. August 2007, Wiesbaden

■ Pharma-Convention 2007
 Das deutsche Gesundheitswesen 
 im Wandel 
 5. – 6. September 2007, Berlin

■ Patienten als Zielgruppe im 
 Pharma-Business
 - Wie nutze ich als Produkt-Manager aktuelle 
  Trends aus dem Direct-to-Consumer-Marketing 
  bei verschreibungspflichtigen Arzneimittel?
 18. September 2007, Köln

■ Praktische Umsetzung des FSA-Kodex 
 im Pharmaunternehmen
 17. Oktober 2007, Berlin

■ Intensiv-Seminar: 
 Erfolgreiche Zusammenarbeit 
 - Wie Sie andere Abteilungen für Ihre
  Projekte gewinnen
 24. Oktober 2007, Frankfurt am Main

Bitte hier abschneiden!

Rückantwort per Post an: Colloquium Pharmaceuticum GmbH, Mainzer Landstraße 55, 60329 Frankfurt / Main.

✁

PRK07-77.indd   4PRK07-77.indd   4 11.06.2007   13:00:40 Uhr11.06.2007   13:00:40 Uhr



<<
  /ASCII85EncodePages false
  /AllowTransparency false
  /AutoPositionEPSFiles true
  /AutoRotatePages /All
  /Binding /Left
  /CalGrayProfile (Gray Gamma 2.2)
  /CalRGBProfile (sRGB IEC61966-2.1)
  /CalCMYKProfile (U.S. Web Coated \050SWOP\051 v2)
  /sRGBProfile (sRGB IEC61966-2.1)
  /CannotEmbedFontPolicy /Error
  /CompatibilityLevel 1.3
  /CompressObjects /Tags
  /CompressPages true
  /ConvertImagesToIndexed true
  /PassThroughJPEGImages true
  /CreateJDFFile false
  /CreateJobTicket false
  /DefaultRenderingIntent /Default
  /DetectBlends true
  /DetectCurves 0.0000
  /ColorConversionStrategy /LeaveColorUnchanged
  /DoThumbnails true
  /EmbedAllFonts true
  /EmbedOpenType false
  /ParseICCProfilesInComments true
  /EmbedJobOptions true
  /DSCReportingLevel 0
  /EmitDSCWarnings false
  /EndPage -1
  /ImageMemory 1048576
  /LockDistillerParams true
  /MaxSubsetPct 100
  /Optimize true
  /OPM 1
  /ParseDSCComments true
  /ParseDSCCommentsForDocInfo true
  /PreserveCopyPage true
  /PreserveDICMYKValues true
  /PreserveEPSInfo true
  /PreserveFlatness true
  /PreserveHalftoneInfo false
  /PreserveOPIComments false
  /PreserveOverprintSettings true
  /StartPage 1
  /SubsetFonts false
  /TransferFunctionInfo /Remove
  /UCRandBGInfo /Preserve
  /UsePrologue false
  /ColorSettingsFile ()
  /AlwaysEmbed [ true
    /Georgia
    /Georgia-Bold
    /Georgia-BoldItalic
    /Georgia-Italic
    /Tahoma
    /Tahoma-Bold
  ]
  /NeverEmbed [ true
  ]
  /AntiAliasColorImages false
  /CropColorImages true
  /ColorImageMinResolution 150
  /ColorImageMinResolutionPolicy /OK
  /DownsampleColorImages true
  /ColorImageDownsampleType /Bicubic
  /ColorImageResolution 300
  /ColorImageDepth -1
  /ColorImageMinDownsampleDepth 1
  /ColorImageDownsampleThreshold 1.16667
  /EncodeColorImages true
  /ColorImageFilter /DCTEncode
  /AutoFilterColorImages false
  /ColorImageAutoFilterStrategy /JPEG
  /ColorACSImageDict <<
    /QFactor 0.76
    /HSamples [2 1 1 2] /VSamples [2 1 1 2]
  >>
  /ColorImageDict <<
    /QFactor 0.15
    /HSamples [1 1 1 1] /VSamples [1 1 1 1]
  >>
  /JPEG2000ColorACSImageDict <<
    /TileWidth 256
    /TileHeight 256
    /Quality 15
  >>
  /JPEG2000ColorImageDict <<
    /TileWidth 256
    /TileHeight 256
    /Quality 15
  >>
  /AntiAliasGrayImages false
  /CropGrayImages true
  /GrayImageMinResolution 150
  /GrayImageMinResolutionPolicy /OK
  /DownsampleGrayImages true
  /GrayImageDownsampleType /Bicubic
  /GrayImageResolution 300
  /GrayImageDepth -1
  /GrayImageMinDownsampleDepth 2
  /GrayImageDownsampleThreshold 1.16667
  /EncodeGrayImages true
  /GrayImageFilter /DCTEncode
  /AutoFilterGrayImages false
  /GrayImageAutoFilterStrategy /JPEG
  /GrayACSImageDict <<
    /QFactor 0.76
    /HSamples [2 1 1 2] /VSamples [2 1 1 2]
  >>
  /GrayImageDict <<
    /QFactor 0.15
    /HSamples [1 1 1 1] /VSamples [1 1 1 1]
  >>
  /JPEG2000GrayACSImageDict <<
    /TileWidth 256
    /TileHeight 256
    /Quality 15
  >>
  /JPEG2000GrayImageDict <<
    /TileWidth 256
    /TileHeight 256
    /Quality 15
  >>
  /AntiAliasMonoImages false
  /CropMonoImages true
  /MonoImageMinResolution 1200
  /MonoImageMinResolutionPolicy /OK
  /DownsampleMonoImages true
  /MonoImageDownsampleType /Bicubic
  /MonoImageResolution 1200
  /MonoImageDepth -1
  /MonoImageDownsampleThreshold 1.50000
  /EncodeMonoImages true
  /MonoImageFilter /CCITTFaxEncode
  /MonoImageDict <<
    /K -1
  >>
  /AllowPSXObjects false
  /CheckCompliance [
    /None
  ]
  /PDFX1aCheck false
  /PDFX3Check false
  /PDFXCompliantPDFOnly false
  /PDFXNoTrimBoxError true
  /PDFXTrimBoxToMediaBoxOffset [
    0.00000
    0.00000
    0.00000
    0.00000
  ]
  /PDFXSetBleedBoxToMediaBox true
  /PDFXBleedBoxToTrimBoxOffset [
    0.00000
    0.00000
    0.00000
    0.00000
  ]
  /PDFXOutputIntentProfile (None)
  /PDFXOutputConditionIdentifier ()
  /PDFXOutputCondition ()
  /PDFXRegistryName ()
  /PDFXTrapped /False

  /Description <<
    /CHS <FEFF4f7f75288fd94e9b8bbe5b9a521b5efa7684002000410064006f006200650020005000440046002065876863900275284e8e55464e1a65876863768467e5770b548c62535370300260a853ef4ee54f7f75280020004100630072006f0062006100740020548c002000410064006f00620065002000520065006100640065007200200035002e003000204ee553ca66f49ad87248672c676562535f00521b5efa768400200050004400460020658768633002>
    /CHT <FEFF4f7f752890194e9b8a2d7f6e5efa7acb7684002000410064006f006200650020005000440046002065874ef69069752865bc666e901a554652d965874ef6768467e5770b548c52175370300260a853ef4ee54f7f75280020004100630072006f0062006100740020548c002000410064006f00620065002000520065006100640065007200200035002e003000204ee553ca66f49ad87248672c4f86958b555f5df25efa7acb76840020005000440046002065874ef63002>
    /DAN <>
    /ESP <>
    /FRA <>
    /ITA (Utilizzare queste impostazioni per creare documenti Adobe PDF adatti per visualizzare e stampare documenti aziendali in modo affidabile. I documenti PDF creati possono essere aperti con Acrobat e Adobe Reader 5.0 e versioni successive.)
    /JPN <>
    /KOR <FEFFc7740020c124c815c7440020c0acc6a9d558c5ec0020be44c988b2c8c2a40020bb38c11cb97c0020c548c815c801c73cb85c0020bcf4ace00020c778c1c4d558b2940020b3700020ac00c7a50020c801d569d55c002000410064006f0062006500200050004400460020bb38c11cb97c0020c791c131d569b2c8b2e4002e0020c774b807ac8c0020c791c131b41c00200050004400460020bb38c11cb2940020004100630072006f0062006100740020bc0f002000410064006f00620065002000520065006100640065007200200035002e00300020c774c0c1c5d0c11c0020c5f40020c2180020c788c2b5b2c8b2e4002e>
    /NLD (Gebruik deze instellingen om Adobe PDF-documenten te maken waarmee zakelijke documenten betrouwbaar kunnen worden weergegeven en afgedrukt. De gemaakte PDF-documenten kunnen worden geopend met Acrobat en Adobe Reader 5.0 en hoger.)
    /NOR <>
    /PTB <>
    /SUO <>
    /SVE <>
    /ENU (Use these settings to create Adobe PDF documents suitable for reliable viewing and printing of business documents.  Created PDF documents can be opened with Acrobat and Adobe Reader 5.0 and later.)
    /DEU <>
  >>
>> setdistillerparams
<<
  /HWResolution [2400 2400]
  /PageSize [1700.787 1700.787]
>> setpagedevice


