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Günter Umbach

Erfolgreich  
im Pharma-Marketing
 Wie Sie im Produkt-Management  
 von Arzneimitteln Ärzte, Apotheker,  
 Patienten, Experten und Manager  
als Kunden gewinnen

Erfolgreich im Pharma-Marketing
Eine vortreffliche Chance, die im Arzneimittel- und Medizinproduktesektor häufig 
übersehen wird, ist die effektive Nutzung wissenschaftlicher und technischer Daten 
für das Marketing. Dieses Buch zeigt, wie man Produktmanagement sowie benach-
barte medizinische und wissenschaftliche Abteilungen weiter professionalisieren 
kann und Synergien zwischen Medizin und Marketing ausschöpft. Viele anschauliche 
Beispiele, Fallstudien und Tipps zum Anpacken ermöglichen dem Leser die sofortige 
Umsetzung der vorgestellten Maßnahmen. Das Resultat sind schnelle Lösungen und 
rasche geldwerte Ergebnisse. 

Der Inhalt
n	 Aufmerksamkeit: Interesse für Inhalte wecken
n	 Nutzen: Datenbasierte Lösungen aufzeigen
n	 Einzigartigkeit: Überlegenheit sichtbar machen
n	 Übersicht über Ausdrucksoptionen: Sinne ansprechen und Marke prägen
n	 Klare Kernaussage: Wesentliches in einem Satz sagen
n	 Wirkungsvolles Layout: Erprobte Seitenarchitektur wählen
n	 Professionelle Bilder: Mit stimmigem Motiv visualisieren
n	 Elektronische Medien: Web-Seiten, Online-Videos
n	 Presse- und Öffentlichkeitsarbeit: Journalisten und Medien
n	 Zehn goldene Tipps für Ihren Erfolg

Der Autor
Dr. med. Günter Umbach, Healthcare Marketing Dr. Umbach & Partner, früherer 
Medical Advisor, Product Manager, Medical Director und Marketing Director in der 
Pharma-Industrie sowie Autor des Buches „Successfully Marketing Clinical Trial 
Results: Winning in the Healthcare Business“ hilft heute als Trainer und Berater  
Führungskräften in zwölf europäischen Ländern, schneller Ergebnisse zu erreichen. 
Onlinekurse, Newsletter und Tipps gratis auf www.umbachpartner.com.

U
m

bach
E

rfo
lg

reich
 im

 P
h

arm
a-M

arketin
g

Bitte Rückenbreite - jetzt 24 mm                   171x245-HC · Rb XX mm · tb

4
c 

· 
E

u
ro

sk
a
la

 C
M

Y
K

  
 F

a
chb




u
ch


 2

3

ISBN 978-3-8349-2396-7

F23_Umbach_2396-7-24HC.indd   1 28.09.10   11:27vSBK


