Seminar-Vorbereitun HEALTHCARE MARKETING
i 9 DR. UMBACH & PARTNER
Fragen an Tellnehmer www.umbachpartner.com

Training + Consulting

Firma:
Seminar:
Datum:
Ort:

Liebe Teilnehmer,

Ihre Bemerkungen zu folgenden Punkten helfen, das Training fur Sie

effektiver zu machen — vielen Dank im Voraus fir lhr Feedback:

e |lhre Ziele: Was mochten Sie mit der Teilnahme am Seminar erreichen?

e Erfolgskriterien: Woran erkennen Sie, dass Sie |hre Ziele erreichen?

e In welchen drei Aspekten méchten Sie lhre Leistung weiter verbessern?

e Was ist dabei die gro3te Herausforderung oder Hurde?

e Welchen Rat wurden Sie einer neuen Person in lhrer Position geben?

e Was sollte beim Seminar auf jeden Fall beachtet werden?

Healthcare Marketing Postbank Dortmund www.umbachpartner.com Tel +49 - 228 - 34 89 45
Dr. Umbach & Partner IBAN DE64 4401 USt-IdNr. DE228647275 Fax +49 -228 -3489 49
Im Gries 16 0046 0548 0604 66 Inhaber und Leiter: Mob +49 - 172 - 20 42 007

D - 53179 Bonn SWIFT/BIC PBNKDEFF Dr. Gunter Umbach info@umbachpartner.com



